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STRATEGISK FORSALJNING

Fortsattningskurs som ger dig metoder for att ta din forsaljning till nasta niva

Utveckla din forsaljning med en utbildning i strategisk forsaljning och Key Account Management (KAM).
Séljkursen ger dig verktyg for att hantera komplexa affarsmojligheter med bdade ratt taktik och rdtt strategi.
Kursen utgdr fran dina egna utmaningar och resulterar i en personlig handlingsplan som hjalper dig att nad dina

mal.

Om kursen

Under saljkursen arbetar vi praktiskt med att utveckla din
saljplan och kundstrategier. Du far verktyg och en hand-
lingsplan for att direkt omsatta dina kunskaper i praktiken.
Vi arbetar tillsammans med att identifiera dina olika
affarsmojligheter, tydliggora din positionering och utveckla
din egna saljplan. Kursen ar praktiskt inriktad och du far
darfor till stor del arbeta med dina egna utmaningar for din
komplexa férsaljning eller rollen som Key Account Manager
(KAM).

Kursens mal

Kursen Strategisk forsaljning ger dig metoder for att bygga
hallbara relationer med stora och viktiga kunder. Efter
denna saljkurs och utbildning i Key Account Management
(KAM-utbildning) har du verktyg och handlingsplan for att
utveckla dina viktigaste kundrelationer, kartlagga strategis-
ka beslutsfattare och forutse férandringar som paverkar din
process. Du kommer dven ha en konkret insikt i dina affars-
massiga styrkor och svagheter som du kan anvanda for att
skapa en hallbar saljplan, budget och na dina malsattningar.

Sagt av tidigare deltagare
"Lattforklarat, tydligt, bra exempel, verklighetsforankrat. Bra
med liten grupp, alla var delaktiga.”

"Kursledaren tog sig tid att forklara pa ett lattforstaeligt
satt”

"Liten grupp vilket gjorde att det blev bra diskussioner. Bra
utbyte da alla var ifran olika segment.”

Kursdatum och pris

Information om aktuella kursdatum och pris hittar du pa
www.academichouse.se
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Nuldge Forberedelse

Utbildningsdagar

Ur innehallet

« Key Account Management (KAM)

+  Nyckelfaktorer for en framgéngsrik saljstrategi
+ Att kombinera ratt taktik med ratt strategi

« Positionering, stil och frekvens

«  Beslutsfattarnas olika roller

« Utveckling av din personliga salj- och handlingsplan
«  Att forsta olika affarsmojligheter

- Se affarsmojligheternas styrkor och svagheter
« Konkurrentanalys

« Forutse forandringar som paverkar beslutet

+ Olika anledningar till ett beslut

« Attt planera och effektivisera din saljtid

Forberedelse och uppféljning i digital uppstartsdel
Varje kurstillfdlle forbereds utifran varje deltagares behov
och forutsattningar. Fére din utbildning blir du inbjuden till
en digital uppstartsdel dar du bland annat far tips for att fa
nytta av kursen. Efter kursen foljer vi upp hur det gar och du
kan dven ladda ned kursens material i digitial form.

Minikurs pa kopet

For att forstarka effekten av utbildningen sa bjuder vi pa ett
extra traningstillfalle. Nar du bokar en dppen utbildning hos
Academic House sa far du en valfri minikurs pa kopet.

Ett bra tillfalle att fa ytterligare tréning, kunskaper och
erfarenhetsutbyte.
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